Leia 0 QR code para ter

Conectar-se com pessoas QCcessO a0 curso

traz recompensas infinitas

Os 3 passos para > § L ©
criar conexao s e st
O Conseguir emprego, obter promogdo, Escuta otiva |2 _'._,lrl:::

02 conseguir uma venda, conquistar parceiro A

L
O 10 [=] gt utE-JE-"

amoroso, convencer os sogros..
-Encontrar;

-Estabelecer afinidade (90s);
-Comunicar-se.

Feedback verbal;

[ >
Feedback fisico. 8
t"-“
|

Lista de coisas a ndo se

fazer em uma conversa E

Afinidade
natural x planejada

Afinidade = interesse em comum, zona de
conforto, lubrificante das interagdes sociais.

Livro-06

Os 10 COMO
Ensinamentos
do livro:

Interromper Monopolizar a conversa  pescuidar da higiene pessoal

BUSQUG um interesse em comum. Reclamar Desviar olhar Ser monossilabico

Tenha habilidade
conversacional

Os 5 passos do cumprimento
03

->Inicie uma conversa com uma afirmag¢ado sobre o local
ou ocasiao, e depois fagca uma pergunta aberta.

Giovanni Begossi
@elprofessordaoratoria
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sequndos para passar a mensagem de que é confiavel.

->Perguntas abertas necessitam de explicagdo, fechadas
podem ser respondidas por sim ou nao

Abrir | Olhos | Sorrir | Oi + nome + aperto de mao | Inclinar

4@ Aperto de mdo deve ser
% firme e respeitoso
%

Ajuste sua atitude

Linguagem corporal aberta «=ssTéchica — ative memdrias felizes

Sua atitude controla sua Evite atitudes realmente inUteis

mente e sua mente guia a .
Atitudes sGo contagiantes

06

Adote atitudes

Al linguagem corporal:
. : S ) realmente Uteis X X
«==x=Nem esmagador, nem molengo — isso cria confusdo no cerebro por * Humor; 8 Raiva, impaciéncia,
frustrar expectativa. Curiosidade entusiasmo « Tom de voz; : arrogéncia, tédio, cinismo
-...-Aperto sem mdos: Util para conquistar audiéncias Util - envolvente AL :
¢ $ « Linguagem facial; =
ﬁ? afetuoso .
« Corporal. .



